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広告業界向け総合販売管理システム 

『ＡＤｓｙｓ』シリーズを開発 
～ 折込広告社向けパッケージ『ＡＤｓｙｓ for 折込広告』の販売開始 ～ 

 

 

日立ビジネスソリューション株式会社（横浜市中区桜木町、取締役社長 木村 伊九夫、資本金 35億6千

万円）は、このたび、Windows®をプラットフォームとしたクライアント／サーバ型の広告業界向け総合

販売管理システム『ＡＤｓｙｓ（Advertisement System Manager：アドシス）』シリーズの開発を行

い、シリーズ第一弾として折込広告業界向けのパッケージ製品『ＡＤｓｙｓ for 折込広告』を2007

年5月1日より販売開始いたします。 

 

当社では、従来より、折込広告社向けシステムを販売してきており、現在 35社を超える稼動実績
を持っています。今般、従来の折込広告社に特化したパッケージから広告業全般の業務を支援するパ

ッケージへと機能範囲を拡充し、新聞折込広告、交通広告、制作・セールスプロモーション広告、イ

ベント広告、Ｗｅｂ広告管理等の各種広告メディアの販売管理を対象とした広告業界向け総合販売管

理パッケージ『ＡＤｓｙｓ』シリーズの開発を推進しております。 
その第一弾として、このたび販売を開始する『ＡＤｓｙｓ for 折込広告』は、これまで当社が培

ってきた折込広告社向けシステムの機能を網羅すると同時に、従来、電話やＦＡＸなどで行っていた

受注管理業務の利便性を向上すべく新たにＷｅｂ受注管理機能を付加し、折込広告業界の多様化に対

応できる製品といたしました。 

 

【『ＡＤｓｙｓ for 折込広告』の特長】 

（１）折込広告社の総合的な販売管理業務を支援 

・受注／売上／請求／入金／支払といった販売管理の基本機能に加え、配布管理、物流管理、在

庫（入出庫）管理機能を提供いたします。 

（２）業務に適した入力画面を採用 

・折込広告販売管理業務の特性に合わせた伝票入力画面を用意しております。 

・入力画面はグラフィカルインタフェースを採用し、操作性に優れているため入力作業の大幅な

効率アップが図れます。 

（３）帳票プレビュー機能を提供 

・すべての帳票を印刷前にプレビューできます。特に制定用紙を使用する請求書や依頼伝票等は

事前に確認することにより、ミスプリント等不要な印刷を削減することができ、省資源化に適

応しています。 

日立ビジネス

2007 年 4 月 16 日

日立ビジネスソリューション株式会社



 

（４）経営分析のための各種機能を提供 

・会社全体･部門別等の経営分析機能を提供します。 

・広告依頼主別･媒体別･代理店別等の分析が可能で、対前年同月比較･月別比較など多角度から

分析できます。 

（５）銀行とのオンライン化による自動振込機能/自動入金機能を提供（オプション） 

・支払業務では自動振込機能を、入金業務では自動入金機能をサポートします。経理部門で抱え

ている複雑な支払・入金業務を効率的に行うことができます。 

（６）ネットワークの活用による業務効率化を支援（オプション） 

・各拠点間での情報のオンライン化により、業務の効率化はもちろん迅速な意思決定が図れます。 

 

 

 

 

 

 

 

 

（７）Ｗｅｂからの受注機能を提供（オプション） 

・広告主からの注文を公開Ｗｅｂサイトから受付けることにより、業務の省力化・自動化を図る

ことが可能となり、作業ミス低減にも効果を発揮します。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【『ＡＤｓｙｓ』シリーズの今後の計画】 

（１）営業支援地図システム 

・エリアマーケティング機能を備えた地図システムとの連携を実現し、広告依頼主のニーズに応

えたマーケティング情報の提供ができる営業支援機能を提供予定です。 

（２）他広告媒体の販売管理機能 

・広告業界向け販売管理パッケージ『ＡＤｓｙｓ』シリーズとして、折込広告のほか、交通広告、

制作・セールスプロモーション広告、イベント管理、Ｗｅｂ広告等の各種広告メディアの販売

管理機能を拡充していく予定です。 
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【動作環境】 

ＡＤｓｙｓ for 折込広告 

前提 OS 
サーバ      ：Microsoft Windows Server2003 

クライアント：Microsoft Windows XP Professional (SP2) 

前提ソフトウェア Microsoft SQL Server2005 

推奨ハードウェア

サーバ      ：HA8000 シリーズ 

CPU Pentium4 3GHz 以上 

       ﾒﾓﾘ 2GB 以上 

       HDD 40GB 以上の空き容量 

クライアント：FLORA300 シリーズ 

       CPU  Pentium4 3GHz 以上 

       ﾒﾓﾘ 1GB 以上 

HDD 20GB 以上の空き容量 

※ハードウェアについては他機種も相談に応じます。 

 

【出荷開始日】 

2007 年 5 月 1 日 

 

【提供価格】 

・パッケージ価格 250 万円～ 

※ ハードウェア・データ移行・カスタマイズ等に関わる費用は個別見積となります。 

・ソフトウェアのサーポートサービス料金（年間） 37 万 5 千円～ 

 

【販売目標】 

今後 1 年間で 2億円 

 

【お問い合わせ先】 

日立ビジネスソリューション（株） パッケージソリューション営業部 担当 門馬 

Tel: 045-224-6738 Fax: 045-224-6719 

E-mail: o-monma@hitachi-business.com 

 

本お問い合わせ先に送られる個人情報は、お問い合わせに回答した時点で消却し、当社が個人情報を

保有することはありません。 

 

【登録商標について】 

※ 「Windows」は米国およびその他の国における米国Microsoft Corp.の登録商標です。 

※ 「Pentium」は Intel Corp.の登録商標です。 

※ 「ADｓys」は当社の登録商標です。 

※ その他の製品名および会社名は各社の商標または登録商標です｡ 

 

 

日立ビジネスソリューション株式会社 
〒231-0062  神奈川県横浜市中区桜木町１丁目 1番地 8 電  話 （045）224-6111（代表） 

 ＦＡＸ  （045）224-6119 
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